DUO SALES

MEDAL & REWARD SYSTEM

Performance wird sichtbar. Qualitat wird belohnt. Leistung wird gefeiert.

SALES DAILY HALL OF FAME
Abschlusse & Qualitat Tages-Challenges Status & Prestige

01 - DAILY MEDALS

Schnelle Challenges fur besondere Tagesleistungen.

MEDAL LEISTUNG REWARD

m FIRST BLOOD 1 Vertrag 30€
m HOT STREAK 3 Vertrage an einem Tag 30€
m CLUTCH 5 Vertrage an einem Tag 50 €
= DAY NUKE 10 Vertrége an einem Tag 100 €

m EVENT-REGELUNG
Die Daily Medals finden nicht taglich, sondern ausschlie3lich bei vorheriger Ankiindigung statt. Das Event wird in der Regel einmal
pro Woche durchgefiihrt. Der genaue Eventtag wird vom Management angekindigt.

Qualitatsregel: Daily Medals zahlen nur giiltige, stornofreie Vertrage nach der definierten Priif-/Stornofrist.

02 « SALES STREAK MEDALS

MEDAL VORAUSSETZUNG REWARD

m ON FIRE 10 Vertrage / 0 Storno 50 €

m RELENTLESS 20 Vertrage / 0 Storno 100 €
m NUKE 30 Vertrage / 0 Storno 200 €
mm NUCLEAR 50 Vertrage / unter 5 % Stornoquote 400 €
m LEGEND 100 Vertrage / unter 5 % Stornoquote 800 €

Storno-Regel: 10, 20 und 30 Vertrage missen 0 % Stornoquote haben. Bei 50 und 100 Vertragen sind Stornos erlaubt, die Quote muss jedoch unter 5 %
bleiben. Ab 5 % ist das Ziel nicht erreicht.
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03 « MONTHLY AWARDS

Monatliche Auszeichnungen fur besondere Performance.

n MVP Bester Verkaufer des Monats 100 €
m CHAMPION Hochste stornofreie Abschlusszahl des Monats 100 €
m BREAKTHROUGH GroRte Leistungssteigerung gegeniiber dem Vormonat 100 €
m PERFECT MONTH Mindestens 20 Vertrage + 0 Stornos 100 €

04 « TEAM & LEADERSHIP MEDALS

Auszeichnungen fur Recruiting, Teamaufbau und Fihrung.

MEDAL VORAUSSETZUNG REWARD

m RECRUITER 1 aktiver Recruit Badge

m BUILDER 3 aktive Vertriebler 100 €

= TEAM MAKER 5 aktive Vertriebler 200 €

m LEADER 10 aktive Vertriebler 500 €

m EMPIRE BUILDER 20 aktive Vertriebler 1.000 €
TEAMGEDANKE
Wer andere entwickelt, ein aktives Team aufbaut und Verantwortung Gibernimmt, wird zusétzlich zur persoénlichen Vertriebsleistung
belohnt.
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05« DUO SALES HALL OF FAME

Die hochsten Status-Auszeichnungen fur auf3ergewdhnliche Leistungen.

STATUS VORAUSSETZUNG EINORDNUNG

m NUKE CLUB 30 stornofreie Vertrage Elite
mm NUCLEAR CLUB 50 stornofreie Vertrage High Elite
m LEGEND CLUB 100+ geschriebene Vertrage + <10 % Stornoquote Legende
m 10+ CLUB 10 Abschlisse innerhalb eines Tages Ausnahmeleistung
NUKE CLUB
[ ] 30 stornofreie Vertrage

NUCLEAR CLUB
HE 50 stornofreie Vertrage

LEGEND CLUB

[ ] 100+ geschriebene Vertrage ¢ unter 10 % Storno
10+ CLUB
[ ] 10 Abschliisse an einem Tag

NO STORNO = NO PROBLEM.
Die NUKE bleibt bewusst eine reine 0-%-Storno-Auszeichnung. Bei 50 und 100 Vertragen sind Stornos erlaubt, solange die
geforderte Grenze eingehalten wird.
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